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NOVES INICIATIVES AGRICOLES

NARCIS PRESAS

o
aimaginacio s’esta apode-
rant del camp catala. No a 1 I l aI.
hi ha altre remei. Les di-
ficultats economiques in- ( X X )

trinseques del sector, 'as-
fixia pels elevats percentatges que
s’enduen elsintermediarisilaseve-

ritat de la crisi fan aflorar metodes
innovadors per fer més rendibles els
negocis dels agricultors i ramaders
catalans.

A Fruites Nuria (Ventalld, Alt

Emporda) i al Mas Claperol (Sant
Feliu de Pallerols, Garrotxa) han
optat per la férmula de I'apadrina-

ment. Arbres fruiters, en el cas dels
primers, i vaques i proximament o
també cabres- els segons. Es trac-
ta d’aprofitar I'interes creixent per
aquests ambits i oferir un vincle,
apropant les persones a la natura i

implicant-les en la produccié.

En tots dos casos laidea és ben
senzilla. El client paga una deter-
minada quantitat de diners per

apadrinar un arbre fruiter o una .~
vaca a canvi de posar-li un nom i La CI'lSl
—aquiraulaclaudel’éxit- derebre ’
amb fruita, verdura i productes fa aﬂorar
lactics el valor dipositat a I'inici a o

idees per fer
’ .
més rendibles

preus més competitius que a les
botigues. Aixi, lainversio inicial re-
laramaderiai
I'agricultura

verteix en una cistella de produc-
tes per al client.

1 és que tant Pere Puigbert, pro-
pietari de Fruites Nuria, com Emi-
li Doménech, amo del Mas Claperol,
tenen clar que “avui dia ningtidéna
res a canvi de res”.
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Pere Puigbertilasevadona, ’es-
criptora Nuria Esponell, es van
inspirar, enun viatge al’India, enla
Fundacién Vicente Ferrer. Van
veure clar que havien de destinarels
diners dels padrins atots elsarbres,
inoaundesol. Vandecidir posaren
practica aquella idea embrionaria
quan les dificultats inherents a la
crisivan picar ala porta del seu ne-
goci familiar. “L’objectiu és mirar
d’evitar el maxim nombre d’inter-
mediaris”, explica Puigbert. Es van
adonar que havien de vendre més
barat pero alhora no estaven dispo-
sats arenunciar ala qualitat. La so-
lucid, doncs, passava per saltar-se
intermediarisitractar directament
amb el client, i la férmula idonia
eren els apadrinaments.

50.000 arbres

Fruites Nuria té 50 hectarees de cul-
tius ecologics amb cirerers, pomers,
presseguers, nectariners, alberco-
quers, noguersifigueres. Per premi-
arlafidelitat dels padrins, ofereixla
fruita que produeixen els seus més
de 50.000 arbres a preu de cost, i
les altres varietats que compraals
pagesos delazonaoamajoristes
de confianca amb un descomp-
te d’'un40% sobre el preude ven-
da ales botigues. Les comandes
es poden anar a buscar a la seu
central de Ventall4 o a les boti-
gues que té a’Escala i Banyoles,
0 bé es pot optar pel servei a do-
micili. El padri recupera, aixi, el
100% de I'aportacid inicial restant
I'importde les comandes que va fent

del saldo inicial de 'apadrinament.
“Si la gent rep immediatament el
que ha aportat, funciona”, conclou
Puigbert.

Es pot apadrinar un arbre a par-
tir de 50 euros. Actualment, Fruites
Nuria té 1.100 padrins, i 280 restau-
rants més com aclients. “Es un bon
regal”, defensa Pere Puigbert. “Ahir
mateix van venir per un casament,
en queé regalaven dos arbres. Es la
fruita de tot un any!”, exclama. Els
apadrinaments també inclouen una
newsletter setmanal amb informa-
cid sobre quina éslamillor fruitade
temporadaiconsellsal’horade

Més experiencies amb ceps i oliveres

¢Es podria omplir la taula amb
productes catalans, de qualitat i
arribats com a contrapartida d’apa-
drinaments?
Segurament faltarien alguns pro-
ductes basics, perd de ben segur que la
taula faria patxoca. Tampoc no hi fal-
tarien dos productes tan mediterranis
coml'oliiel vi.
La cooperativa Soldebre, de Tortosa, i
el celler Devinssi, de Gratallops, al Pri-
orat, ofereixen la possibilitat d’apa-
drinar oliveres i vinyes, respectiva-
ment. La cooperativa Soldebre ofe-
reix apadrinar oliveres mil-lenari-

Beneficis

El padri
pagaiacanvi
rep fruita,
verdurai
lactics

es, unainiciativa que va sorgir per
protegir aquests arbres monumen-
tals, i que amb una quota anual de
60 euros permet als padrins rebre a
canvi ’oli d’aquestes oliveres.

Al Priorat, el celler Devinssi va de-
cidir apostar també per aquesta for-
mula en detectar I'interés creixent
dels amants del vi per conéixer de pri-
mera ma el celler i les vinyes.

Amb l’adopcié dels seus ceps de
Gratallops, Devinssi ofereix a canvi
descomptes, visites i ampolles amb
etiquetes personalitzades del seu
vi DOQ Priorat.

comprar. “Fem servir la nostra ex-
periéncia per assessorar”, explica.
Emili Doménech va apostar pels sis-
temes de producci6 ecologica quan
ningu ho feia i avui és un referent
d’aquest mdn. Elseu lligam amb els
apadrinaments el trobem precisa-
ment en l'origen del negoci, en la
compra de vaques. Pels volts del
1997, ’Emili volia adquirir vaques
pero no tenia prou diners. Llavors
vasorgirlaideade demanar credits
aretornar amb productes i una mi-
cad’interes.

De seguida algunes botigues s’hi
van avenir, sense reclamar-li cap in-
teres. Aquesta férmula per financar
lacomprainicial de vaques, que li
va permetre estalviar-se
bancs, despeses i interes-
sos, va anar evolucio-
nant cap a I’apadri-
nament, amb una
aportacid inicial
d’uns 1.500 eu-
ros que es re-
torna amb
productes
lactics eco-
logics un
40% més
econo-

mics que
ales boti-
gues. Ara
IEmili té
una quin-
zenadeva-
ques, totes
apadrina-
des. I té llista
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d’espera, “que sino cadavacatindria
cinc o sis padrins”. També ofereix la
possibilitat d'un cistell de mercat a
uns preus més modestos amb els io-
gurts, formatges, llet i recuits que
produeix.Els seus plans passen per
adquirir un centenar de cabres, que
també oferira per apadrinar,ipoten-
ciarels productes fets ambllet de ca-
bra. “Molta gent es queixa de la llet
devacaperal-lergies amb lalactosa.
Elconsum dellet esta canviant,iens
hem d’adaptar als canvis de con-
sum”, argumenta.

Problemes de la crisi

Els canvis que també nota I’Emili
son fruit de la crisi. “Tot s’ha frenat
ila gent no esta per apadrinar”, ad-
met. Ara bé, aix0 no impedeix que
miri endavant i engegui nous pro-
jectes ara que els seus fills s’han in-
corporatamb idees renovades al ne-
gocifamiliar. Elnom el trien els pa-
drins, perd quan una vaca ja té un
nom I’Emili el vol mantenir. “Algu-
nes, com la Rosaura, la cridaves pel
seunomies girava”, recorda el ra-
mader. Fins i tot té alguns padrins
famosos, com l’expresident de la
Generalitat Pasqual Maragall, que
té apadrinada la Gabriela. Recorda
que enuna Firade Sant Lluc,a Olot,
el Maragall president es va interes-
sar per aix0 dels apadrinaments.
“Dieumoltialfinal res”, va etzibar-
li’Emili. Pero al cap d'uns dies par-
laven per telefoni, ditifet, Maragall
es va presentar al Mas Claperol de
Sant Feliu de Pallerols per triar va-
caiposar-li NOM. me

ANIMALS I ARBRES
Emili Domeénech i Pere

Puigbert amb les seves
vaques i arbres fruiters.
Qui vulgui els pot apadrinar.
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